@ hetex

COMUNICACION DE HECHO RELEVANTE
NETEX KNOWLEDGE FACTORY. S.A.
31 de octubre de 2019

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de mercado y en el articulo 228
del texto refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre,
y disposiciones concordantes, asi como en la Circular 6/2018 del Mercado Alternativo Bursatil (“MAB”), se pone a
disposicién del mercado la siguiente informacién relativa a NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A. (en adelante, “NETEX”):

El pasado dia 30 de octubre de 2019 se ha celebrado una conferencia para inversores para explicar los Estados
Financieros Intermedios a 30 de junio de 2019, que han sido publicados el dia 25 de octubre de 2019. Igualmente se
repaso la evolucién de la Compafiia durante el ejercicio 2019. En la conferencia participaron D. José Carlos Lopez
Ezquerro y D. Alejandro Faginas Souto, Consejero Delegado y Director Financiero respectivamente de NETEX. Se adjunta
la presentacion realizada.

En A Corufia, a 31 de octubre de 2019.

D. José Carlos Lopez Ezquerro

Consejero Delegado NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A.
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2019

Segundo ano tras la salida al MAB




Dedicacion fondos segun PLAN

Gastos incorporacion al MAB 20%
Inversion en Soluciones 25%
Desarrollo de Negocio 55%




Inversion en soluciones

25%

Acelerar funcionalidades para llegar con las nuevas versiones mads rapidamente al mercado
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Licencias
37,2 % global

/8,6 % corporativo
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TOP

20

COMPANY

2019

TRAINING DELIVERY

INDUST

C‘)TRAIN 3

_

Training Industry reconoce a
Netex en su Top 20™ de
empresas lider en entrega
de la formacion

Training Industry, referencia mundial en informacion e
investigacion sobre formacion corporativa, ha anunciado
la inclusion de Netex Learning en su listado Top

20™ Training Delivery Companies List.

Este listado agrupa a los principales proveedores de
formacion de 2019, para el sector de entrega de la
formacion, dentro del mercado de aprendizaje corporativo
y desarrollo profesional.
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™ SANTILLANA

La version escolar de
learningCloud forma parte
de la transformacion digital
de Santillana

Netex y Grupo Santillana han firmado un acuerdo de
colaboracion para la definicion y puesta en marcha del
nuevo ecosistema digital de la editorial con el objetivo de
que en 2022 lo utilicen mas de 2.000.000 de alumnosy
350.000 profesores de 4.000 escuelas, en un total de 18
paises.

Con este acuerdo, de mas de 5 millones de euros en
servicios de desarrollo y licencias hasta el 2025, la editorial
mas importante en Espafa y América Latina en la creacion
de contenidos y servicios educativos confirma a Netex
como su partner tecnoldgico y de estrategia digital.



Netex, clasificada entre los
20 mejores proveedores de
Gamificacién en eLearning

PA

eLearning Industry, la comunidad en linea mas grande de
profesionales del eLearning que esta constantemente en
busca de nuevos avances y tendencias en el sector, ha
publicado su primer Top 20 de mejores proveedores de
Gamificacion en eLearning 2019.




TOP 15

LEARNING

- Netex figura entre los 15
principales proveedores de
M) THETOP 15! , .
tecnologia de aprendizaje de

- lFINDOUTHOW

Por segundo afno consecutivo, Netex ha sido reconocida en

el Top 15 de Proveedores de Tecnologias de Aprendizaje (ver
enlace) publicado por The Learning and Performance Institute
(LPD), el organismo de confianza para profesionales y
organizaciones de aprendizaje global.




Desarrollo de negocio

55%

Desarrollo de estrategia de marketing, oficinas comerciales y canal




Presencia en eventos 2019

Europa & LATAM

://www.netexlearning.com/eventos-netex




Incremento Distribuidores
Presencia en mas de 35 paises

%
76%
Objetivo: 19/25 partners 2020

Espafia | Francia | Italia | Reino Unido | Irlanda | Alemania | Holanda | Eslovaquia | Rumania
Lituania | Republica Checa |Israel |Sudafrica | México | Peru | Brasil |Republica Dominicana




Inversion infraestructura
marketing y comercial




Negocio Backlog
33,9 % 32,4 %



Informacion Economica primer semestre 2019




12 semestre Ventas

CIFRA DE NEGOCIO BACK LOG

Millones Euros Millones Euros

- -

€3,68
€4,45

€2,75 €3,36

30/06/2018 30/06/2019 30/06/2018 30/06/2019



12 semestre Ventas

VENTAS POR ACTIVIDAD

Millones Euros

€2,27

Proyectos: +32,0%

€1,72 . .
Licencias: +37,2%

€1,03

30/06/2018 30/06/2019

M Licencias Proyectos y Servicios



12 semestre Cuenta de PyG Consolidada

Cuenta de PyG Consolidada

junio-
(En euros) !

Importe neto de la cifra de negocios 2.750.792 3.684.449 33,9%

junio-19 2019 /2018

Var. existencias de prod. Term y en curso de fabricacion -112.370 267.910 338,4%
Trabajos realizados para su inmovilizado 934.867 1.117.454 19,5%
Subvenciones de explotacion 9.941 65.040 554,2%
Otros ingresos de explotacion 16.380 21.393 30,6%
Aprovisionamientos -625.921 -1.211.997 93,6%
Gastos de personal -2.664.782 -3.021.881 13,4%

Gastos de personal directo -1.594.403 -1.788.699 12,2%

Gastos de personal indirecto -1.070.379 -1.233.182 15,2%
Otros gastos de explotacion -870.213 -880.044 1,1%

Gastos de centros y estructura -513.145 -542.218 5,7%

Gastos de marketing y negocio -316.955 -320.053 1,0%

Provisidn operaciones comerciales -40.113 -17.773 -55,7%
Otros resultados 881 3.369 282,5%
Resultado bruto de explotacién (EBITDA) -560.425 45.693
% Ebitda -20,4% 1,2% 21,6%
Dotacion Amortizacion del Inmovilizado -838.012 -902.413 7,7%
Resultado de explotacién (EBIT) 11398438 -856.720
Ingresos financieros 7.895 7.065 -10,5%
Gastos financieros -83.935 -86.618 3,2%
Diferencias de cambio -7.877 -1.633 -79,3%

-1.482.355
8.681
-1.473.673

Resultado antes de impuestos (EBT)

Impuesto de Sociedades
Resultado del ejercicio

-937.906 36,7%
0

-100,0%

36,4%

Incremento ventas: 33,9%

Incremento total ingresos*: 41,8%
Incremento Costes Produccidon*: 35,1%
Increm. Gtos. Explot. y Personal Indir.: 8,9%

EBITDA: + € 46K vs - € 560K

*Total Ingresos: Ventas + Var. Exist. + Trabajos realizados para inmov. +
Otros ing. Explot.
*Costes Produccion: Aprovisionamientos + Gastos Personal Directo



12 semestre PyG: Incremento de gastos

Otros gastos de explotacion y de personal indirecto
& Xplotaciony de p indi 30/06/2018 30/06/2019 % Var.

(euros)

Gastos centros + estructura 513.145 542.218 5,7%

Gastos marketing y negocio 316.955 320.053 1,0%

Provisién operaciones comerciales 40.113 17.773 -144,3%

Total otros gastos de explotacion 870.213 880.044 1,1%

Coste personal indirecto 1.070.379 1.233.182 15,2%

Total gastos de personal indirecto 1.070.379 1.233.182 15,2%

Total Otros gastos explotacidn y Personal indirecto 1.940.593 2.113.226 8,9%

OTROS GASTOS DE EXPLOTACION GASTOS DE PERSONAL INDIRECTO
€316,96 R
€513,14 €1.070,38 €1.233,18
30/06/2018 30/06/2019 30/06/2018 30/06/2019

M Gastos de centros y estructura I© Gastos marketing y negocio Coste personal indirecto



12 semestre Balance

BALANCE CONSOLI
ACTIVO NO CORRIENTE 5.847.170 6.355.742 6.611.587 4,0%
Inmovilizado intangible 5.125.324 5.529.452 5.790.318 4,7% 30/06/2018 30/06/2019
Desarrollo 5.089.876 5.502.244 5.769.298 4,9%
Patentes, licencias, marcas 1.581 1.581 1.581 0,0% .2
Aplicaciones informdticas 33.868 25.628 19.439 -24,1% Inversion en Desa rrollo 934.867 1.117.454
Inmovilizado material 332.329 414.468 413.811 -0,2% Cifra de Negocio 2.750.792 3.684.449
Terrenos y construcciones 227.981 299.014 277.658 -7,1%
Instalaciones y otro inmov. 104.349 115.454 136.153 17,9% Inversion en Desarrollo s/Ventas 34% 30%
Inversiones Inmobiliarias 258.338 254.117 249.895 -1,7%
Inversiones en empresas del Grupo - - - 0%
Instrumentos de patrimonio E.G. - - - 0,0%
Créditos a empresas - - - 0,0%
Inversiones financieras L/P 43.052 41.447 41.305 -0,3% 30/06/2018 30/06/2019
Instrumentos de patrimonio 6.834 6.834 5.056 0,0%
Otros activos financieros 36.218 34.613 36.249 4,7% Cifra de Negocio 2.750.792 3.684.449
Activos por impuesto diferido 88.126 116.258 116.258 0,0%
Activo No corriente 5.847.170 6.611.587
ACTIVO CORRIENTE 3.148.905 4.817.839 3.746.720 -22,2%
Ventas por unidad de capital fijo consumida 47% 56%
Existencias 250.003 391.483 659.394 68,4%
Productos en curso 250.003 391.483 659.394 68%
Anticipos a proveedores - - - 0%
Deudores comerciales y ctas. A cobrar 1.619.520 3.430.780 2.567.759 -25,2%
Clientes por ventas y serv. 1.476.056 3.232.806 2.352.220 -27,2%
Deudores comerciales y ctas. A cobrar 0 33.865 8.006 100,0% 30/06/2018 30/06/2019
Personal 0 31.047 33.586 100,0%
Activos por imp. Corriente 1372 2.787 1.472 47,2% Activo No corriente 5.847.170 6.611.587
Otros cdtos. Adm. Publicas 142.092 130.276 172.476 32,4% Working Capital 458.240 1_014_409
Inversiones en Emp. Del Grupo 0 0 0 0,0%
Créditos a empresas Grupo - - - 0,0% Total Capital Invertido 6.305.410 7.625.996
Inversiones financieras C/P 132.028 115.400 137.660 19,3%
Instrumentos de patrimonio ¢/p 1.069 1.069 0 -100,0% VentaS por unidad de ca pital consumida 44% 48%
Créditos a empresas ¢/p 9.759 9.759 9.759 0,0%
Otros Activos Financieros ¢/p 121.200 104.573 127.901 22,3%
Periodificaciones 149.632 201.754 122.840 -39,1%
Efectivo y activos liquidos equival. 997.722 678.423 259.068 -61,8%
Tesoreria 997.722 678.423 259.068 -61,8%

TOTALACTIVO 8.996.075 11.173.581 10.358.307 -7,3%



12 semestre Balance

BALANCE CONSOLIDADO
PATRIMONIO NETO 2.307.597 2.164.872 1.167.355 -46,1%
Capital 2.216.403 2.216.403 2.216.403 0,0%
Prima Emision 4.303.941 4.303.941 4.303.941 0,0%
Reservas -2.546.884 -2.547.731 -4.185.997 64,3%
Legal y estatutarias - - - 0,0%
Otras reservas -2.546.884 -2.547.731 -4.185.997 -64,3%
Acciones y participaciones de la sdad. Dom. -285.511 -297.677 -356.944 19,9%
Resultado neg. Ej. Anteriores - - - 0,0%
Rtdo. Ejercicio -1.473.749 -1.634.729 -938.039 -42,6%
Ajustes por cambio de valor 71.579 90.268 99.669 10,4%
Subvenciones 21.818 34.397 28.322 -17,7%
PASIVO NO CORRIENTE 3.967.807 3.366.577 3.377.854 0,3% 30/06/2018 30/06/2019
Deudas a L/P 3.843.195 3.233.803 3.245.366 0,4% Deuda a L/P 3.843.195 3.245.366

Deudas Entidades Cdto. 3.025.733 2.725.058 2.725.058 0,0%

Otros pasivos financieros 817.463 508.744 520.308 2,3% DEUda a C/P 1.097.256 3.477.515
Deudas Empresas Grupo - - - 0,0% 4.940.451 6.722.881
Pasivos por impuesto diferido 124.611 132.774 132.488 -0,2% Total Deuda -940.45 . -
PASIVO CORRIENTE 2.720.671 5.642.132 5.813.098 3,0% Recursos Externos por unidad de capital consumida 78% 88%
Deudas a C/P 1.097.256 2.861.235 3.477.515 21,5% (Total Deuda / Total Capital Invertido)

Deudas Entidades Cdto. ¢/p 807.586 2.381.976 3.022.381 26,9%

Otros pasivos financieros ¢/p 289.670 479.259 455.134 -5,0%

Deudas Empresas Grupo 62.500 - - 0,0%
Acreedores comerc. y ctas a pagar 1.057.317 1.729.192 1.365.087 -21,1%

Proveedores 318.250 522.676 602.479 15,3%

Proveedores Emp. Grupo 0,0%

Acreedores varios 148.780 254.161 138.592 -45,5%

Personal remuner. Ptes 62.064 83.541 -255 -100,3%

Pasivos por impuesto corriente 3.041 3.141 3.238 3,1%

Otras deudas Adm. Publicas 525.182 865.674 621.034 -28,3%

Periodificaciones a corto plazo 503.598 1.051.705 970.496 -7,7%

TOTAL PASIVO 8.996.075 11.173.581 10.358.307 -7,3%



Cifras venta Q3 2019




2019 Ventas Q3

43,8% 5.758.062,81 €
TACC: +36,2%

4.004.583,93 €

3.102.111,14 €

2017 2018 2019



2019 Cartera de pedidos a cierre Q3




2019  Ventas por tipologia Q3

Proyectos y servicios €3.769.686,23 Proyectos y servicios 65%

Licencias €1.988.376, Licencias 35%
58



2019  Ventas por tipologia Q3 2019 vs 2018

Proyectos y Proyectos y

(o)
servicios €1.164.098,60 servicios 45%

Licencias €589.380,28 Licencias 42%



2019  Ventas por vertical Q3

EDTECH €2.693.917,48 EDTECH 47%

CORPORATIVO €3.064.145,33 CORPORATIVO 53%



2019 Ventas por vertical Q3 2019 vs 2018

EDTECH €785.680,92 EDTECH 41%

CORPORATIVO €967.797,96 CORPORATIVO 46%



INNOVATIVE LEARNING EXPERIENCES

Investors@netexlearning.com



